
ORGANISMES

à

l

'

exportsansseruiner
Engagerunedémarcheexportcoûtecher . Entrelesfraisdeprospection ,

le coût d

'

adaptation
desproduits.. .

la facturegrimpevite . Tour d

'

horizondessolutionsdefinancement.

partir

à la conquêtede
l

' international n'
estpas

qu' unequestionde
volonté

,

c'
estaussiune

affairedemoyens .
La

démarchecoûtecher
,

il fautse
rendresurplace , explorer le marché

,

adaptersesproduitsauxnormes et

contraintes techniques , payerdes
juristespourbétonner le

contrat.
« Aufinal ,

l

' additionpeutêtre
importante »

, pointeThomas
Gross

,

directeurassociéducabinet
deconseilenfinancements
publicsSogedev.

Mieuxvautavoir
lesreinssolidespoursupporter
cettecharge ,

d

' autantque le retour
surinvestissement n' estjamais
immédiat

,

maisexigeaucontraire
unebonnedosedepatience.

Solliciterunprêtpour l

'

export
Pourcommencer

,

il

estconseillé
d

' allerfrapper à la porte d

'

Oséo . Cet
organismeproposeplusieurstypes
deprêts et degarantiesbancaires.
L

'endernier
,

1.500entreprisesont
bénéficiédesonappuidans le

cadre d

' unedémarche
internationale . L

' undesesdispositifsphares
est le prêtpour l

'

export (

PPE
)

,

un
financementqui a

vocation à

prendreencharge l

' ensembledes
dépensesengagées ( prospection ,

adaptationdesproduits ,

recrutements
, dépensesmarketing ,

etc.
).

Sonmontantpeutallerjusqu' à

150.000euros
,

avecuneduréede
remboursementdesixans .

Il offre
enoutre le grosavantage d

' être

Financersacroissance

Desorganismes ,

commeOséo
, proposentplusieurstypesdeprêts

sansgarantie ni cautionpersonnelle.

accordésansgarantie . L

'

entreprise
GorgyTiming , quiconçoitdes
équipementshorairesdehaute
précision ,

notammentutilisésdans
le

contrôleaérien
,

y

a eurecours à

deuxreprises , pour s' implanteren
Chine

,

enRussieet danslespaysdu
Golfe . Grâce à cecoupdepouce ,

elle a confortésespositions à

l

'

export, quitotalisentaujourd
' hui

50%%desonchiffre d

' affaires.
Enparallèle ,

Oséodiffuseun
autrefinancement

,

destiné à

accompagner desopérationsplus
importantes ,

commeparexemple
la

création d

' unefiliale à l

'

étranger.
Il s' agitducontratde
développement international

,

unprêtde

40.000 à
300.000euros

,

remboursable suruneduréedesixans
,

là

aussiaccordésansgarantie ni

cautionpersonnelle . Grâce à lui
,

l

'

entreprisetoulousaineLaselec
,

spécialiséedans le marquagelaser
descâblesaéronautiques ,

a pu
concrétiser l

' achat d

' unbâtiment
auxEtats-Unis

, poursafiliale
américaine . «

Sanscetargent ,

nous
n' aurionspuconcrétiser l

'

opération
car il nousétaitimpossibled

'

obtenirunfinancementauprèsdes
banques américaines

, faute d

' une
antérioritésuffisantesurplace »

,

préciseEricDupont,

le PDG.
Autrepiste à activer

,

cellede la

Coface
, quiproposeunavanta-

geuxsystème d

' assurance
remboursableencasdesuccès

,

permettantdelimiterlespertesaucas
où le chiffre d

' affaires n' estpasau
rendez-vous . Baptisé «

assufanceprospection »

,

« cedispositif
soulage la trésoreriede l

'

entreprise et

permet d

'

engagersereinementson
projet »

, témoigneDenisFlores
,

le

PDGdeGlobalProcess Industry,

unePMEde40personnes,

spécialisée dans l

'

ingénierie
pharmaceutique , qui a

bénéficié il

y

a deuxans
deceproduitpourunmontantde
100.000euros.

Nepasoublierlesrégions
Enmarge d

' Oséoet de la Coface
,

certainesrégionsproposent ,

sur
leurspropresfonds

,

des
financementsdédiésaudéveloppement à

l

'

export . C' est le

casparexemplede
file-de-France avec le programme
PM'up ( jusqu' à

250.000euros
répartissurtroisans

)

ouencorede
la régionRhône-Alpes ,

avec le

dispositifIDeclicStratégie
(

30.000eurosdesubvention
).

Naturellement
,

l

' obtentionde
cesfinancementset garantiesest
loin d

' êtreautomatique .
Pour

parvenir à lesdécrocher,

il fautréunir
plusieursconditions .

« Avoirfait
sespreuvessurle

marchéfrançai.
présenterunvraiprojetde
développement à l

' international et disposer
d

' unesituationfinancièresaine
sontdesolidesatouts »

, pointe
ThomasGross.
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