
Commentdécrocherdesaides
publiques à l

'

exportation
R

E

Démarrersurunmarchéétrangercoûtecher et negénèreaucunretoursurinvestissement à courtterme . Lesaidespubliques
à

l

'

exportationconstituentunebonnesolutionpourfacilitercetamorçage . Ellessontplusdiversesquejamais.

initier

unedémarcheexport
représenteuninvestissement lourd
pourunePME et comportedes
risques, pasétonnantqueles
banquessoient friteusespour

financercegenre d

'

opération »

,

pointeThomasGross
,

directeur
associédeSogedev ,

uncabinetde
conseilspécialisédans la chasse
auxfinancementspublics . Versqui
setourneralorspourpayerles
billets d

' avion
,

fraisdeprospection ,

voire lesembauches
indispensables ausuccèsde l

'

opération
?Quatre pistessont à privilégier : Oséo

,

Ubifrance
,

la Coface et

,

demanière
beaucoupplusciblée

,

certains
fonds régionaux . Surcedernier
point ,

l

' île-de-France et la région
Rhône-Alpes sontenpointe.

L

' offreestbienpourvue . A tel
pointqu' il

n' estpastoujours facile
de s'

y

retrouver .
« A quandun

numérovertregroupant tousces
dispositifs ?

»
s' interrogeChristine

LeTennier
,

fondatricede la PME
innovante AlguesdeBretagne , qui
a décrochéunprêtpour l

'

export
auprès d

' Oséo . Unebonnepiste
consiste à allervoirducôtédes
crédits d

'

impôtGrâceaucréditpour
dépensesdeprospection
commerciale

,

onpeutdéduire50%%de
l

' investissementréalisé
,

à

condition derecruterunepersonne
dédiée

(

salariéouVIE
)

. Seulhic :

cecrédit
n' estvalablequ'unefois

durant la viede l

'

entreprise -
il faut

donc l

' activeraumoment
opportun - et

,

avantd

' enbénéficier
,

il

fautcommencerparavancer les

Dessolutionsexistent poursegarantir

fonds . Cequinécessiteunebonne
trésorerie . Pourpréservercelle-ci

,

mieuxvautserabattresurles
dispositifsdeprêts.

Fraisdemissionremboursés
LePPEouprêtpour l

'

export ,

distribué parOséo
,

enfaitpartie . « En
cours

d

' évolution
,

il répondbien
auxbesoins desentreprisesqui
entamentdesdémarchesde
prospection »

,

noteBenoîtVisseyrias ,

directeurdesopérationsdu
cabinet Crofthawk

, spécialisédans le

conseil et
l

'

accompagnement à la

recherchedefinancements
publics .

D

' autresdispositifs
méritentqu'on s'

y

intéresse
,

notamment la subvention Sidex
, gérée

parUbifrance
, quipermetde

prendre encharge lesfraisdemission
d

' unsalarié
,

à hauteurde
800euros

,

deux foisparan .
« Cette

contre
le risque d

'

écheccommercial.

aideétaitplusgénéreuse l

' année
dernière

,

mais
,

commeellene
présentepasdecomplexité
particulière

,

il seraitdommagede s' en
priver »

, soupèseThomasGross.
Si

l

' onenvisagedesdépensesplus
conséquentes - adaptationde
produitsauxstandards locaux

,

création
d

' une filialesurplace -

,

onauratout
intérêt à solliciter tincontratde
développement international
auprès d

' Oséo.«Ceprêtsans
garantie remboursablesuruneduréede
sixans

,

avecunefranchise la

première année
, peutgrimper jusqu'à

300.000euros »

, préciseAlain
Renck

,

directeurinternationalde
cetorganisme . Attention toutefois :

il devraêtrecouplé à unprêt
bancaire .

« Passûrque le banquiersuive
si

le
demandeurestunepetitePME »

,

soulignejustement ThomasGross.

ENSAVOIRPLUS

Descritères d

' éligibilitéprécis
Autredispositif avantageux ,

l

'

assurance-prospection Coface . Elle
permetdesegarantircontre le

risque d

' écheccommerciallors
d

' unedémarcheexport à l

'

étranger . Unvraifiletdesécurité ! Si

l

'

entreprise n' atteintpasses
objectifs

,

l

' assurancecomble le trou.
Toutcelaencontrepartie d

' une
primeannuelle

, compriseentre
2

%%
et 4 %%dumontantdes

dépensesengagées . Dequoipartirserein
à l

' international
,

sansrisquer l

'

avenirde l

'

entreprise.
S'

il existedesaidespourtous les
besoinsoupresque ,

il nefautpas
s' imaginerqu'ellessoient
distribuéescommedespetitspains.

« Chaquedispositif estconditionné
à descritères d

'

éligibilitéprécis ,

rappelleBenoît Visseyrias . Pour
décrocher unfinancement ,

il faut
absolumentyrépondre .

» Ce n' esttoutefois
passuffisant : il fautaussiprésenter
unbilansolide

,

fairede la

croissance
,

si possibleprévoir d

'

embaucher
et bienficelersondossier

. « Un
argumentaire convaincant sedoit
d

' êtreclair
,

réaliste et chiffré »

,

insiste
Benoît Visseyrias . Leprix à payer
pourespérerconquérirde
nouveaux marchés.
THIBAULTBERTRAND

Lescontactsutiles
www.oseo.fr
www.ubifrance.fr
www.coface.fr

"
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r_PRETPOUR L

'

EXPORT
,

MODE D

'

EMPLOI

Ceprêt,

diffuséparOséo
, permet

deprendreenchargeles
dépensesquelesbanques rechignent
à financer : étudedemarché

,

fraisdeprospection,

salaire d

' un
VIE.. . Sonplafonddevrait
prochainementêtreaugmenté.
Voussouhaitezengager une
démarcheexport? Vousavez
besoind

'

argentpourfinancer
vosdépenses deprospection ?

Leprêtpourl

'

exportestfait
pourvous . DistribuéparOséo

,

euros
,

le plafondduprêt
accordéparOséoà partir
dumoisd

' avril.

il
s' adresseauxentreprises de

plusdetroisans
,

bénéficiaires
et

encroissance . Savocationest
definancer l

' ensembledes
dépensesliéesà unedémarche
export : foires

,

Salons
,

actions
marketing,

communication
,

recrutement
,

formation
,

etc.
« Sonmontantestde20.000
à 80.000euros

,

dansla limite
desfondspropresde l

'

entreprise,

préciseAlainRenck
,

d

'

Oséo
,

maisil devraitpasser à

150,000eurosenavril
,

le plafond
actuelétantsouvent tropjuste.

»

Il estaussiquestiondel

' ouvrir
,

cetteannée
,

auxsociétésde
moinsdetroisans

, pournepas
pénaliser lesjeunesentreprises
decroissance . Pour le solliciter

,

il fautremplirunformulaire sur
le site d

' Oséo
.
Certaines

informations
, quinesontpas

explicitementdemandées
, permettent

demarquer despoints . «
Il est

intéressantdejoindreune
analyse

de la concurrence
,

un
organigrammedela société

,

oude
préciser quel

'onvaaffecter un
collaborateur à la mission »

,

souligneMarianneDailloux
,

responsable projetsexport
aucabinetCrofthawk
Attention

,

enrevanche
,

à nepas
noyer le propossousdes
considérations techniques :

«
L

' intérêt
principaldel

' examinateur dela

demande estdebien
comprendre

le projetdel

'

entreprise et sa
pertinence »

, complète-t-elle.
Lapartiela pluschronophage
dutravailestdemonter le

dossier. « Uneinformation
précisepermetd

' éviter les
demandescomplémentaires ,

quiallongentle délaid

'

instruction . »

Si toutsepassebien
,

la réponseestdonnéesous
quinzejourset lesfonds
débloqués dansla

semaine
.

L

' année
dernière

,

190prêtsPPEontété
accordés

, pour250demandes
enregistrées . T

.
B.
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